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La acción consiste en una campaña de captación y multiequipamiento para clientes nuevos y clientes en cartera, 
donde les devolvemos el importe equivalente a parte de la prima neta de una de la nuevas pólizas 
contratadas durante el periodo de campaña.

El regalo se calcula de la siguiente manera en función del nº de pólizas contratadas y sobre la póliza con la prima 
neta anual más alta: 

2 productos 2 meses de regalo
3 productos 3 meses de regalo
4 productos 4 meses de regalo
5 productos 5 meses de regalo

Nos dirigimos a clientes nuevos y clientes en cartera, Particulares y Autónomos, que sean mayores de 18 años 
con residencia legal en España. Se excluyen clientes Robinson, sin email informado ni domiciliación bancaria. 
Tampoco pueden ser promocionados los Empleados o Mediadores AXA. 

Periodo
•  Periodo comprendido entre el 1 de abril y el 31 julio de 2023 (ambos inclusive).
•   La fecha de efecto de las pólizas debe estar comprendida entre el 1 de abril de

2023 y el 31 de julio del 2023.

Ramos •  Auto, Hogar, Vida Riesgo, RC, Salud, Comercio y Oficinas.

Regalo

•  El cliente debe contratar 2 o más pólizas durante el periodo y bajo condiciones
de campaña.

•  La prima neta anual de cada póliza, con la que se multiequipa el cliente y entra
en promoción, debe ser  ≥ 200 € (impuestos incluidos)

•  El máximo regalo por cliente es de 500 €.

Consideraciones

•  Recibos al corriente de pago, mayores de 18 años, residentes en España, email
informado y domiciliación bancaria.

•  El regalo no será intercambiable ni podrá ser vendido a otra persona.
•  Solo un regalo por DNI/NIF.

•  
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